
※お申し込みに際してご登録いただいた個人情報※お申し込みに際してご登録いただいた個人情報※お申し込みに際してご登録いただいた個人情報※お申し込みに際してご登録いただいた個人情報については「個人情報保護法」の定めに従い、他の利用目的への利用、ご同意なき第三者への提供は致しませんについては「個人情報保護法」の定めに従い、他の利用目的への利用、ご同意なき第三者への提供は致しませんについては「個人情報保護法」の定めに従い、他の利用目的への利用、ご同意なき第三者への提供は致しませんについては「個人情報保護法」の定めに従い、他の利用目的への利用、ご同意なき第三者への提供は致しません

※※※※FAXFAXFAXFAX 拒否のご連絡を頂く場合は拒否のご連絡を頂く場合は拒否のご連絡を頂く場合は拒否のご連絡を頂く場合は FAXFAXFAXFAX 番号の明示をお願い致します。番号が不明の場合、削除作業が出来ず、お客様には再度ご迷惑をかけてしまいます。番号の明示をお願い致します。番号が不明の場合、削除作業が出来ず、お客様には再度ご迷惑をかけてしまいます。番号の明示をお願い致します。番号が不明の場合、削除作業が出来ず、お客様には再度ご迷惑をかけてしまいます。番号の明示をお願い致します。番号が不明の場合、削除作業が出来ず、お客様には再度ご迷惑をかけてしまいます。    

        誠に勝手ではございますが、ご協力をお願い致します。誠に勝手ではございますが、ご協力をお願い致します。誠に勝手ではございますが、ご協力をお願い致します。誠に勝手ではございますが、ご協力をお願い致します。    

    

    
不動産ビジネスカレッジ横浜本校 

（社）不動産ビジネスカレッジ協会認定実務資格研修のご案内 

 「リブカ・コミュニケーションパースプランナー」特別コース 

    

平成２５年７月２３日(火) 

不動産ビジネスカレッジ横浜本校 

■コミュニケーションパース（略称：■コミュニケーションパース（略称：■コミュニケーションパース（略称：■コミュニケーションパース（略称：CPCPCPCP）とは、）とは、）とは、）とは、    

「パース」を使って、空間の提案をする方法です。 

営業担当者がお客様との面談時に「会話」に加え、

「意思の疎通」をより図る為に自らの手で「パース」

を描き、提案・確認することで、「空間イメージ」が 

共有できれば成約率のアップに繋がるはずです 

■■■■こんこんこんこんな人に最適です。な人に最適です。な人に最適です。な人に最適です。    

『「パース」を描けるようになりたいな、でも難しそう

だし、経験もないし、う～ん、やっぱり無理かなぁ・・』 

と、最初から決め付けている方。お客様とのコミュニ

ケーション作りの“得意技”を探している方等、ユニ

ークなトレーニング方法で「楽しく」受講出きる研修

です。是非ご参加下さい。 

 

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

【担当講師】松井【担当講師】松井【担当講師】松井【担当講師】松井    芳雄芳雄芳雄芳雄    
㈱シード・スペース・デザイン 

代表取締役・一級建築士 
コミュニケーションパース 主任講師 

住宅・商業施設の企画・設計・

デザイン業務を数多く携わる傍

ら、不動産・建築関連企業の社

内研修でコミュニケーションパ

ースの講師を全国的に展開。 

風水家相を取り入れた、松井

流「空環境学デザイン」を設立 

コミュニケーションパースの完成です。さらに色をつける

ことによりお客様と一緒に「夢」を語ることが出来ます。

＜コミュニケーションパースの必要性＜コミュニケーションパースの必要性＜コミュニケーションパースの必要性＜コミュニケーションパースの必要性＞＞＞＞    

①①①①言葉で伝えにくい、言葉で伝えにくい、言葉で伝えにくい、言葉で伝えにくい、曖昧な曖昧な曖昧な曖昧な空間空間空間空間イメージを「パース」で表現することにより、お客様の要望（本音）イメージを「パース」で表現することにより、お客様の要望（本音）イメージを「パース」で表現することにより、お客様の要望（本音）イメージを「パース」で表現することにより、お客様の要望（本音）

を聞き出し、提案内容を正確に伝えることが出来ます。を聞き出し、提案内容を正確に伝えることが出来ます。を聞き出し、提案内容を正確に伝えることが出来ます。を聞き出し、提案内容を正確に伝えることが出来ます。    

②「パース」を表現する事でお客様とのコミュニケーションをよりスムーズに進めることが②「パース」を表現する事でお客様とのコミュニケーションをよりスムーズに進めることが②「パース」を表現する事でお客様とのコミュニケーションをよりスムーズに進めることが②「パース」を表現する事でお客様とのコミュニケーションをよりスムーズに進めることが出来ま出来ま出来ま出来ます。す。す。す。    

③③③③「パース」での提案で、お客様から「信頼感」や「安心感」を得る事が出来ます。「パース」での提案で、お客様から「信頼感」や「安心感」を得る事が出来ます。「パース」での提案で、お客様から「信頼感」や「安心感」を得る事が出来ます。「パース」での提案で、お客様から「信頼感」や「安心感」を得る事が出来ます。    
■■■■研修のスケジュール研修のスケジュール研修のスケジュール研修のスケジュール    

７７７７////２３２３２３２３    

（火）（火）（火）（火）    

    

    

    

10101010：：：：00000000    

｜｜｜｜    

12121212：：：：00000000 

『デッサンの基本・デッサンの応用』実務編 

■受講前の解説 

■デッサンを始める前の基本作業を学ぶ 

  ・フリーハンドで正確に線を引く 

  ・フリーハンドで形を表す 

■デッサントレーニング 

・フリーハンドで立方体を描く 

・テーブル、椅子、スタンド、車、本棚、パソコン 

            洗面台、等の基本が描けるようになります。 

    

13131313：：：：00000000    

｜｜｜｜    

17171717：：：：00000000    

    

『コーナーパースの基礎・応用』実務編 

■コーナーパースの基礎トレーニング 

 「コーナーパースのベースにＢＯＸを描く」 

 ・最も手軽に描ける「イメージパースの基本形」を学ぶ 

■コーナーパースの応用トレーニング 

 ・システムキッチンを描く 

 ・床、壁グリッド（３面グリッド）を使って家具を描く 

 ・コーナーパースのベース作りを学び、システムキッチンや 

  家具付きの応接間が描けるようになります。  

研修費用及び概要研修費用及び概要研修費用及び概要研修費用及び概要    ※※※※教材費込の教材費込の教材費込の教材費込のお一人様価格お一人様価格お一人様価格お一人様価格（（（（いずれも税込み価格いずれも税込み価格いずれも税込み価格いずれも税込み価格））））    

日時：平日時：平日時：平日時：平成２５年７月２３成２５年７月２３成２５年７月２３成２５年７月２３日（日（日（日（火火火火））））場所：場所：場所：場所：不動産ビジネスカレッジ横浜本校（横浜不動産ビジネスカレッジ横浜本校（横浜不動産ビジネスカレッジ横浜本校（横浜不動産ビジネスカレッジ横浜本校（横浜市）市）市）市）申込締切日：開催日の１週間前申込締切日：開催日の１週間前申込締切日：開催日の１週間前申込締切日：開催日の１週間前迄迄迄迄    

一般価格一般価格一般価格一般価格    36363636,,,,757575750000 円／１円／１円／１円／１日日日日    
※※※※「「「「協会研修生会員協会研修生会員協会研修生会員協会研修生会員」」」」とはとはとはとは（社）不動産ビジネスカレッジ協会会員のことです。（社）不動産ビジネスカレッジ協会会員のことです。（社）不動産ビジネスカレッジ協会会員のことです。（社）不動産ビジネスカレッジ協会会員のことです。    

年会費：年会費：年会費：年会費：12,00012,00012,00012,000 円、登録時費用：円、登録時費用：円、登録時費用：円、登録時費用：3,0003,0003,0003,000 円（初回のみ）円（初回のみ）円（初回のみ）円（初回のみ）の別途費用がかかります。の別途費用がかかります。の別途費用がかかります。の別途費用がかかります。    

協会の研修が会員価格で全て受講でき協会の研修が会員価格で全て受講でき協会の研修が会員価格で全て受講でき協会の研修が会員価格で全て受講でき、協会認定資格が取得できます。、協会認定資格が取得できます。、協会認定資格が取得できます。、協会認定資格が取得できます。    

※研修費用のお支払方法については､お申込後別途ご連絡差し上ます。 

※ご入金後のキャンセルについては、ご返金できません。ご了承ください。 

※定員１０名（先着順受付、定員になりしだい締め切らせていただきます。） 

※最低実施人数５名 ※詳しくは下記事務局までお問い合わせください。 

協会会員価格協会会員価格協会会員価格協会会員価格（※）（※）（※）（※）    25252525,,,,725725725725 円／１円／１円／１円／１日日日日    

ワンズワンズワンズワンズ RETOSRETOSRETOSRETOS メンバーメンバーメンバーメンバー    31,531,531,531,500000000 円／１円／１円／１円／１日日日日    

お申込：下記「研修申込書」に必要事項お申込：下記「研修申込書」に必要事項お申込：下記「研修申込書」に必要事項お申込：下記「研修申込書」に必要事項をご記入の上、をご記入の上、をご記入の上、をご記入の上、FAXFAXFAXFAX にてお申込下さい。にてお申込下さい。にてお申込下さい。にてお申込下さい。    

 
不動産実務者養成研修校  

＜事務局＞＜事務局＞＜事務局＞＜事務局＞        TELTELTELTEL：：：：０１２０－９６８－３６６ 

 横浜本校 
担当／清家担当／清家担当／清家担当／清家     

横浜市中区日本大通横浜市中区日本大通横浜市中区日本大通横浜市中区日本大通 7777 番地番地番地番地    日本大通日本大通日本大通日本大通 7777 ビルビルビルビル 8888 階階階階    

－－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    切切切切    りりりり    取取取取    りりりり    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－ 

２０１３年７月２３２０１３年７月２３２０１３年７月２３２０１３年７月２３日日日日「ＣＰ「ＣＰ「ＣＰ「ＣＰ研修研修研修研修」」」」申込書申込書申込書申込書    お申込お申込お申込お申込ＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸ番号／番号／番号／番号／    ０４５－２２２－３２８２    

貴社名 

 

お申込 

ご担当者 

（お役職）            （氏名） 

 

e-mail:                ＠ 

ご住所 

 
TEL 

FAX 

（     ） 

（     ） 

ご参加者名 

（お役職）              （氏名） フリガナ 

 

業界歴 申込区分 

    

年 

□一般  □協会員  □RETOS メンバー 

e-mail:                   ＠ 

 

 


