
不動産実務のプロ！
37年間延べ64,968人※を教育！100名以上のトップセールスを育成！
あの有名FC（フランチャイズ）も支援・教育している牛迫敬太が、
　　　地域密着の工務店・リフォーム業者だからこそできる！
　　　　　　　最短・低コスト・少人数で始めて、必ず成功する
　　　　　　　　　　　　方法を公開します　　　※2014年６月末現在

37年間の不動産会社経営と
15年に渡る現ERAジャパンを
はじめとする大手FCの

システム構築と営業マン育成の
経験・ノウハウを有する
不動産コンサルタントの

第一人者

ワンズリアルティ（株）代表
中澤社長

パシフィック不動産（株）代表
米林社長

・年間1億円の売上
・物件受託成功率90%
・初回案内成約率80%
・紹介リピート営業90%
トップセールスの秘訣113コのポイ
ントをまとめたテキスト
をプレゼントいた
します。 PRPRP ERER SESE ESES NENE TNTNPRESENT

ゲストの実践者の方に直接質問できます！

当日は牛迫会長から学び、実際に結果を出している実践者がその理由を大公開します。
ワンズリアルティ株式会社代表

中澤明子 社長
大手 FC チェーンのコンテストにて
6000 人の中から 4 年連続してトッ
プセールスを達成。同時に全国から
の講演依頼や出版を通じて、その営
業スタイルの普及を行う。
2010 年ワンズリアルティ株式会社を
設立。2011 年一般社団法人「不動産
ビジネスカレッジ協会」理事長就任。

パシフィック不動産株式会社代表

米林正克 社長
2004 年パシフィック不動産株式会社
を設立。
牛迫会長から学んだ不動産ビジネス
モデルと営業スタイルを実践。その
結果、安定的に成長を続け、現在は
エリアナンバーワンの不動産会社と
して注目を集めている。

「日本の住環境をより良くする会社を・人財を育てたい」というのが牛迫会長の想いです。その一心でこれまで不動産
会社や不動産フランチャイズのコンサルティング、そして不動産営業マンの育成を続けてきました。しかしもっと広い
意味で住宅業界のこれからを考えた時にあることに気が付きました。これからの時代は、建物を建てる建築・工務店の
皆さん、その建物を維持し新しい価値を与えるリフォーム業者の皆さんが、不動産を含めた建物の提案をすることが、
日本の住環境をより良くするためには必要だということです。ぜひあたなにも、日本の住環境をより良くし、成長し続
ける仲間になってほしいのです。あなたのご参加をお待ちしております。

「地域密着型不動産ビジネス参入セミナー」
【講師】牛迫 敬太 （一般社団法人不動産ビジネスカレッジ協会 会長 ） 
【会場】東京駅近隣会議室 
　　　※お申込みの方に受講証とともにお知らせいたします。
【日時】9月24日（水） 13：30～16：30
【定員】20社
【価格】無料
【お申込み方法】別紙FAXにてお申込みください

【お問い合わせ】
（株）ワンズリアルコミュニケーションズ  担当：清家  TEL：06-6100-5841 

　　　　　【参加特典】
・年間1億円の売上
・物件受託成功率90%
・初回案内成約率80%
・紹介リピート営業90%
トップセールスの秘訣113コ
のポイントをまとめたテキス
トをプレゼントいたします。

工務店・リフォーム業者向け

※2014年６月末現在

※



好景気、、団塊の世代の定年団塊の世代の定年、消費増税などの影響もありなどの影響もあり、2200133年の　年の　首都圏の中古物件成約件数は過去最高を記録首都圏の中古物件成約件数は過去最高を記録するなど、
不動産事業不動産事業は、、今もっとも注目を集めているのです今もっとも注目を集めているのです。。そしして新築やて新築や リフォーム業との相乗効果も期待できるのが不動産ビジネスです。リフォーム業との相乗効果も期待できるのが不動産ビジネスです。リフォーム業との相乗効果も期待できるのが不動産ビジネスです。リフォーム業との相乗効果も期待できるのが不動産ビジネスです。
好景気、団塊の世代の定年、消費増税などの影響もあり、2013年の　首都圏の中古物件成約件数は過去最高を記録するなど、
不動産事業は、今もっとも注目を集めているのです。そして新築や　リフォーム業との相乗効果も期待できるのが不動産ビジネスです。

人口も市場も縮小し年収も減少していく時代に、新しい事業を立ち上げて、
売上を上げ続けるのは難しいと感じるかもしれませんが…

年間数百万円のコンサル料金で、FC（フランチャイズ)本部を
指導しながら、直接60,000人以上を教育し、
100人以上のトップセールスを育成した牛迫会長が、

あなたの悩みを全て解決します！

新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、新しい事業を立ち上げて、

本部を本部を本部を本部を本部を

主任講師 牛迫 敬太　一般社団法人不動産ビジネスカレッジ協会 会長

1977 年より不動産会社を経営。1999年より（株）住通（現ERAジャパン）取締役就任。
FCの業務システム構築、営業マニュアル作成、インストラクター養成を行う。
2002年不動産実務者養成研修校「不動産ビジネスカレッジ」を全国で開校、研修し多くのトップセールスを
育成してきた。また全国 500社 800店舗のネットワークを独自に構築している。
そして講演や執筆活動をしながら、現在も講師として直接営業マンを育成し続けている。
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きれいなホームページを開設して、
毎日物件情報を更新して、問合せ
対応して…大変なのに安定しない
ホームページに頼らない、すぐ実
践できる集客方法をお教します。

最初の知識、経験は関係ありませ
ん。４年連続で6,000人の中のトッ
プセールスになった営業マンも
やっている営業の流れをこっそり
お伝えします。

FC加盟店のなかでも、仕入や
専任物件を取れる会社と取れな
い会社から見えてきた本当に物
件情報がまわってくる仕組みを
大公開です。

消費増税後の建築・不動産業界
で勝ち残るための戦略と、その
背景を分かりやすく解説しま
す。

一度は考えるFCへの加盟。様々
な加盟店を 15 年間見続けてき
たからこそ分かる、上手くいく
会社と失敗する会社のたった１
つの大きな違いとは…。

初期投資を軽くして、簡単・効
率よく１人からはじめて、1 年
後には営業マン 3 人で毎月 600
万円を安定して稼ぐための 3 つ
のステップを初公開します。

大きな悩みの一つの人財育成。
37年間のべ 60,000人以上を教育
してきたノウハウをまとめた「社
員が社員を育てる」人財育成法
とその仕組みが分かります。

実務の中でも不安が大きい契約・重
説。でもここでお客様から信頼獲得
できれば口コミが広がるチャンスな
んです。自信を持って契約に臨むた
めのポイントが分かります。

不動産売買は多くの書類が必要にな
ります。数多くの FC を指導してき
たからこそ分かる本当に必要で使え
る帳票・営業ツールとはどのような
モノなのかを知ることができます。
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