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不動産ビジネスカレッジ横浜本校・大阪校 

ＲＥＢＣＡ認定資格「ホームステージャー」研修のご案内 

「リブカ・ステージングプランナー」コース 

    

 ■不動産取引におけるホームステージング■不動産取引におけるホームステージング■不動産取引におけるホームステージング■不動産取引におけるホームステージングとは、とは、とは、とは、    

受託物件を出来るだけ「高く」「短期間」で、「売却」ができる

よう、準備することで物件を「商品化」することです。    

 

■■■■プラスプラスプラスプラスアルファアルファアルファアルファののののメリットメリットメリットメリットが見込まれますが見込まれますが見込まれますが見込まれます    

購入見込みのお客様が、ホームステージングをした物件を内見 

すれば、当該物件の売却は勿論、売却を考えているお客様から 

も、物件の受託の可能性がアップするメリットがあります。 

 

■■■■ホームホームホームホームステージングをステージングをステージングをステージングを新事業新事業新事業新事業としてとしてとしてとして    

米国では「ホームステージング」は事業として行われています。

起業として、また、会社の事業部として、活躍できる仕事にも 

なります。 

  

    

    

    

⇒⇒⇒⇒    

    

    

    

    

⇒⇒⇒⇒    

    
 

 

何もない殺風景な空間では“暮らし”の想像が出来ません。

 

＜ここがポイント！＞＜ここがポイント！＞＜ここがポイント！＞＜ここがポイント！＞    

    ★★★★ステージングは、「居住中の家」「空ステージングは、「居住中の家」「空ステージングは、「居住中の家」「空ステージングは、「居住中の家」「空きききき家」、「建物の大きさ」を問わず家」、「建物の大きさ」を問わず家」、「建物の大きさ」を問わず家」、「建物の大きさ」を問わずそのそのそのその効果が高い効果が高い効果が高い効果が高い販売販売販売販売手法です。手法です。手法です。手法です。    

    ★★★★不動産売却における一般的不動産売却における一般的不動産売却における一般的不動産売却における一般的な一番大きなな一番大きなな一番大きなな一番大きな重要要素重要要素重要要素重要要素はははは「立地」「立地」「立地」「立地」、そして、そして、そして、そして「立地」は「価格」に影響します。「立地」は「価格」に影響します。「立地」は「価格」に影響します。「立地」は「価格」に影響します。    

ステーステーステーステージングはジングはジングはジングは、、、、どんな「立地」でも価格に影響どんな「立地」でも価格に影響どんな「立地」でも価格に影響どんな「立地」でも価格に影響する販売手法です。する販売手法です。する販売手法です。する販売手法です。    

    ★「暮らし方」を口頭で伝えるよりも、「見える化」を提供することでお客様の購入意欲が断然アップします。★「暮らし方」を口頭で伝えるよりも、「見える化」を提供することでお客様の購入意欲が断然アップします。★「暮らし方」を口頭で伝えるよりも、「見える化」を提供することでお客様の購入意欲が断然アップします。★「暮らし方」を口頭で伝えるよりも、「見える化」を提供することでお客様の購入意欲が断然アップします。    
    
不動産ビジネスカレッジ不動産ビジネスカレッジ不動産ビジネスカレッジ不動産ビジネスカレッジ        横浜横浜横浜横浜本校本校本校本校    ：：：：    平成２７年１１月１１日（水）～１２日（木平成２７年１１月１１日（水）～１２日（木平成２７年１１月１１日（水）～１２日（木平成２７年１１月１１日（水）～１２日（木））））    １０：００～１７：００１０：００～１７：００１０：００～１７：００１０：００～１７：００    （昼休憩１時間（昼休憩１時間（昼休憩１時間（昼休憩１時間））））    

不動産ビジネスカレ不動産ビジネスカレ不動産ビジネスカレ不動産ビジネスカレッジッジッジッジ        大阪校大阪校大阪校大阪校        ：：：：    平成平成平成平成２７２７２７２７年年年年１１１１１１１１月２４月２４月２４月２４日（日（日（日（火火火火））））～２５～２５～２５～２５日（日（日（日（水水水水））））    １０：００１０：００１０：００１０：００～１７～１７～１７～１７：００：００：００：００    （（（（昼昼昼昼休憩１休憩１休憩１休憩１時間時間時間時間））））    

横 浜横 浜横 浜横 浜

11/1111/1111/1111/11    

（水（水（水（水））））    

・・・・    

大大大大    阪阪阪阪

11/2411/2411/2411/24    

（（（（火火火火））））    

■受講前の解説、ステージングとは 

■米国不動産業界とホームステージング 

■物件販売の重要な 6 つのポイント 

■ステージングで家を売却する方法 

■ホームステージングのメリット 

■ホームステージングのガイドライン 

■不動産会社のステージング 

■ホームステージングのコンセプト 

■ホームステージングのプロセス：７つの手順 

■ホームステージングプログラム：４項目のルール 

横横横横    浜浜浜浜    

11/1211/1211/1211/12    

（木（木（木（木））））    

    ・・・・    

大大大大    阪阪阪阪    

11/2511/2511/2511/25    

（（（（水水水水））））    

■ホームステージングアクションプログラム 

１４エリア、室内・各部屋、屋外のステージング手法を解説 

■ステージングハウスのショーイング 

案内・内見の際に注意する点を解説 

■米国のホームステージャーの事例 

ステージングのプロセス、費用等を解説 

■ホームステージングの知恵 

  ホームステージングを行う際のキーワードを解説 

■ホームステージングの事例 

  新築戸建・中古戸建てのステージング事例の紹介 

    
研修費用及び概要研修費用及び概要研修費用及び概要研修費用及び概要    ※※※※教材費込の教材費込の教材費込の教材費込のお一人様価格お一人様価格お一人様価格お一人様価格（（（（いずれも税込み価格いずれも税込み価格いずれも税込み価格いずれも税込み価格））））    

一般価格一般価格一般価格一般価格    64,80064,80064,80064,800 円／２日円／２日円／２日円／２日    ※研修費用のお支払方法については､お申込後別途ご連絡差し上ます。 

※ご入金後のキャンセルについては、ご返金できません。ご了承ください。 

※定員１０名（先着順受付、定員になりしだい締め切らせていただきます。） 

※詳しくは下記事務局までお問い合わせください。    

RETOSRETOSRETOSRETOS スタートスタートスタートスタートメンバーメンバーメンバーメンバー    61,56061,56061,56061,560 円／２日円／２日円／２日円／２日    

RETOSRETOSRETOSRETOS ライトライトライトライトメンバーメンバーメンバーメンバー    58,32058,32058,32058,320 円／２日円／２日円／２日円／２日    
RETOSRETOSRETOSRETOS ﾚｷﾞｭﾗｰﾚｷﾞｭﾗｰﾚｷﾞｭﾗｰﾚｷﾞｭﾗｰメンバーメンバーメンバーメンバー    45,36045,36045,36045,360 円／２日円／２日円／２日円／２日    

お申込：下記「研修申込書」に必要事項お申込：下記「研修申込書」に必要事項お申込：下記「研修申込書」に必要事項お申込：下記「研修申込書」に必要事項をご記入の上、をご記入の上、をご記入の上、をご記入の上、FAXFAXFAXFAX にてお申込下さい。にてお申込下さい。にてお申込下さい。にてお申込下さい。    

 
不動産実務者養成研修校  

＜事務局＞＜事務局＞＜事務局＞＜事務局＞        TELTELTELTEL：：：：０１２０－９６８－３６６ 

 

横浜本校 
大阪校 

担当／清家担当／清家担当／清家担当／清家     

（（（（横浜横浜横浜横浜本校本校本校本校））））横浜市中区日本大通横浜市中区日本大通横浜市中区日本大通横浜市中区日本大通７７７７番地番地番地番地        

（（（（大阪校大阪校大阪校大阪校））））大阪市大阪市大阪市大阪市淀川区淀川区淀川区淀川区西中島６西中島６西中島６西中島６丁目２－３丁目２－３丁目２－３丁目２－３    

－－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    切切切切    りりりり    取取取取    りりりり    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－    －－－－ 

11111111 月度月度月度月度ステージングステージングステージングステージングプランナプランナプランナプランナーーーー研修研修研修研修申込書申込書申込書申込書    お申込お申込お申込お申込ＦＡＸＦＡＸＦＡＸＦＡＸ番号／番号／番号／番号／    ０６-６１００－５８４３    

貴社名 

 

お申込 

ご担当者 

（お役職）            （氏名） 

 

e-mail:                ＠ 

ご住所 

 
TEL 

FAX 

（     ） 

（     ） 

ご参加者名 

（お役職）              （氏名） フリガナ 

 

業界歴 申込会場区分 

    

年 

□横浜本校    □大阪校 

e-mail:                   ＠ 

 

 


