
「ＲＥＢＣＡ」の研修カリキュラムは、「顧客満足」を第一とする考え方です。お客様視点の現場に則した具体的な営業活動や手法

が支持されており、学んだ事が即現場で活用できる内容です。ＲＥＢＣＡの実務研修で「仕事力」を学びましょう！ 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
●売買仲介 物件調査、重要事項、契約行為「リブカ・エスクロープランナー特別コース」養成講座  
 

 
●研修費用及び申込・会場概要 （お一人様一日価格 いずれも税込み価格）  

【研修時間】１０：００～１７：００  

【受付時間】 ９：４５～ 

【場所】 不動産ビジネスカレッ大阪校 
※開催会場は大阪市淀川区西中島 4-9-22  

【申込締切日】  開催日の 1 週間前   

一般価格 33,000 円／１日 ※研修費用のお支払方法については､お申込後別途ご連絡差し上ます。 
※1 単位の受講は出来ません。事務局宛ご相談ください。 

ワンズ RETOS メンバー価格 23,100 円／１日 

 
●お申込：下記｢研修申込書｣に必要事項をご記入の上、ＦＡＸにてお申込ください。   

 （一社）不動産ビジネスカレッジ協会認定 
不動産実務者養成研修校 

＜お問い合わせは＞ TEL：０１２０－９６８－３６６ 

大阪校 
担当／清家       e-mail  :info@rebca.or.jp/ 

不動産ビジネスカレッジ協会 http://rebca.or.jp/ 

不動産ビジネスカレッジ大阪校 売買科申込書 お申込ＦＡＸ番号／ 06-6100-5843 

貴社名 

 
お申込 

ご担当者 

（お役職）            （氏名） 

 

e-mail:                ＠ 

ご住所 
〒   

 
TEL 

FAX 

（     ） 

（     ） 

 

※２名様以上のお申し込みはコピーしてご利用ください。※お申込に際してご登録いただいた個人情報については「個人情報保護 法」の定めに

従い、他の利用目的への利用、ご同意なき第三者への提供はいたしません。 

 

  
不動産営業実務研修 
「ＲＥＢＣＡ（ﾘﾌﾞｶ）」（Real Estate Business College Association）

        認定資格講座 

受講者６６，２９５名！ 
不動産ビジネスカレッジ大阪校 

日 程 講座名 講 座 内 容 

４/11 

（月） 
物件調査 

受託物件や購入希望物件の権利内容、法的規制、現地の状況確認の方法と 

テキストと帳票類で具体的な調査方法とその記録の取り方について学びます 

４/12 

（火） 
重要事項説明 

重要事項説明を行う時期・相手方・注意事項等について学びます。物件調査の 

結果をどのように重要事項説明書に記載するのか、取得した資料の添付方法 

や、お客様が理解しやすいようにどのように説明すればよいか等を学びます 

4/13 

（水） 
契約行為 

契約書の意義や条文の解説、契約当日の進行、契約前に必要な準備等の基本

を学びます。特約事項に関する例文や実務上の対応が多数記載されており、 

それらの内容について学びます 

厶
参
加
者
名 

（お役職）              （氏名） フリガナ 

 
年齢 ・ 性別 ・ 入社歴 ・ 業界歴 ・ 宅建資格 

年齢     才 

男 ・ 女 

入社歴   年 

業界歴   年 

宅建取引士資格 

有 ・ 無 e-mail:                    

                     ＠ 

不動産ビジネスカレッジでは昨年度から、「WEB（ZOOM）研修」を開始致しました。  
弊カレッジの主旨としましては、対面研修が一番効果的であると考え、講師の一方的な WEB 研修ではなく、弊カレッジ

の思いを 崩さず受講者の理解度をより深める為に双方向の「マンツーマン形式」を実施しております。弊カレッジの研修

は通常１日６時間（途中昼食休憩１時間）ですが、受講ご希望者様と日程並びに時間配分・スケジュールを双方確認のうえ

実行させて頂いております。通常研修同様、テキスト付き。お気軽に事務局宛お問い合わせください。お待ちしております。 

★1 単位（項目）毎の受講可能  ★受講基本料金 10,000 円（税別）／1 単位２時間 
  ※エスクロープランナーコースに限り 1 単位毎の受講頂けません。事務局にご相談ください。 


